
  

Erfahrungen im AAL-Programm aus Sicht eines KMU 
Projektpartnersuche >> Einreichung >> Abwicklung >> Verwertung 

More Years. Better Lives. 
Informationsveranstaltung 
 

14. Februar 2017 
 
SYNYO GmbH 



  

 SYNYO GmbH 

 Forschung, Entwicklung, Beratung in diversen Innovations- und Themenfeldern 

 Technologiefokus  und eigene Softwareentwicklungsabteilung 

 Setup und Koordination von geförderten F&E-Projekten (FP7, AAL EU, H2020) 

 Koordination von Großprojekten im industriellen Bereich 

 Breites Portfolio and Forschungs- und Entwicklungsdienstleistungen 

Programm benefit 
 

 SmartCareBase  
(Koordinator | abgeschlossen) 
 

 TAALXONOMY  
(Koordinator | abgeschlossen) 

Unternehmensprofil 

Programm AAL EU 
 

 iCareCoops  
(Koordinator | laufend) 
 

 Follow.Me  
(Partner| laufend) 
 

 ActiveAdvice 
(Koordinator | laufend) 
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Projektpartnersuche >> Einreichung >> Abwicklung >> Verwertung 

 

Erfahrungen im AAL-Programm  

• Eine stets aktuelle Sammlung von relevanten Quellen von Vorteil 

• Registrierung mit Partnerprofil auf diversen Plattformen 

• Aufbau eines Netzwerkes aus AAL-Projektpartnern als wichtigstes Asset 

Quellen 
& 

Datenbanken 

• Zielgerichtete Kommunikation mit Partnern mittels Visualisierungen 

• Gemeinsames Verständnis des Projektes mittels Konzeptgrafik herstellen 

• Projektplan zur Kommunikation von Timing und Aufgaben 

• Koordinator hat klare Vision der Rollen von Partnern im Projekt 

• Entsprechende Auswahl und Ansprache von potentiellen Partnern 

• Finetuning der Aufgaben mit Partnern mittels Projektplan 

Konzept 
& 

Plan 

Rollen 
& 

Aufgaben 

Welche Faktoren sind bei der Partnersuche von Relevanz? 
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Projektpartnersuche >> Einreichung >> Abwicklung >> Verwertung 

 

Erfahrungen im AAL-Programm  
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Projektpartnersuche >> Einreichung >> Abwicklung >> Verwertung 

 

Erfahrungen im AAL-Programm  

5 



  

Projektpartnersuche >> Einreichung >> Abwicklung >> Verwertung 

 

Erfahrungen im AAL-Programm  

• Koordinator muss über AAL Vorgaben und regionale Regeln informiert sein 

• Verständnis auch bei Partnern herstellen und ggf. mit NCP in Kontakt treten 

• Einreichung darf nicht wegen Formalfehlern scheitern! 

Regeln 
& 

Länderspezifika 

• Realistischen Zeitplan mit Puffer am Anfang festlegen 

• Commitment der Partner zum Timing einholen 

• Testupload zumindest am Tag vor der Einreichfrist 

• Nach Möglichkeit Proposal Check in Anspruch nehmen 

• Review intern und durch Partner 

• Niemals Zeit einsparen indem Review ausgelassen wird! 

Zeitplan 
& 

Testupload 

Proposal Check 
& 

Partnerreview 

Welche Faktoren sind bei der Einreichung von Relevanz? 
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Projektpartnersuche >> Einreichung >> Abwicklung >> Verwertung 

 

Erfahrungen im AAL-Programm  
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Projektpartnersuche >> Einreichung >> Abwicklung >> Verwertung 

 

Erfahrungen im AAL-Programm  
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Projektpartnersuche >> Einreichung >> Abwicklung >> Verwertung 

 

Erfahrungen im AAL-Programm  

• Ressourcen für Konsortialvertragsverhandlung einplanen 

• Erfahrungsgemäß sind Adaptierungen notwendig (Partner fällt aus etc.) 

• Erste detailliertere Überlegungen und Entscheidungen zu IPR 

Adaptierungen 
& 

Konsortialvertrag 

• Kollaborations-Tools wählen, die für alle Partner nutzbar sind 

• Klare Absprachen zu erwarteten Ergebnissen und Formaten herstellen  

• Jederzeit einsehbare Dokumentation von Entscheidungen und Ergebnissen 

• Alle Partner müssen beim Kickoff-Meeting physisch anwesend sein 

• Conference Calls in regelmäßigen Abständen (z.B. wöchentlich) 

• Schnelle Reaktionszeit bei Anfragen und Verständnis stets absichern 

Tools 
& 

Templates 

Meetings 
& 

Kommunikation 

Welche Faktoren sind bei der Abwicklung von Relevanz? 
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Projektpartnersuche >> Einreichung >> Abwicklung >> Verwertung 

 

Erfahrungen im AAL-Programm  
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Projektpartnersuche >> Einreichung >> Abwicklung >> Verwertung 

 

Erfahrungen im AAL-Programm  
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Projektpartnersuche >> Einreichung >> Abwicklung >> Verwertung 

 

Erfahrungen im AAL-Programm  

• Schon in der Ideenphase ist das Screening der Marktlandschaft ein Muss 

• Erfassung von Anbietern, Lösungen und Vertriebsmodellen 

• Erarbeitung einer fundierten Marktstrategie und nachhaltige Positionierung 

Screening 
& 

Marktstrategie 

• Möglichst zu Beginn des Projektes mit realistischen Annahmen 

• Verwendung etablierten Methoden (Business Model Canvas etc.) 

• Nutzung von Stakeholder-Wissen, Trainingsangeboten und AAL-Experten 

• Konkrete Bedürfnisse der Endnutzer erfassen und analysieren 

• Festlegung einer strukturierten Piloting-Strategie 

• Mehrstufige Validierung und aktive Einbindung diverser Stakeholder 

Business Plan 
& 

Erlösmodelle 

Endnutzer 
& 

Stakeholder 

Welche Faktoren sind bei der Verwertung von Relevanz? 
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Projektpartnersuche >> Einreichung >> Abwicklung >> Verwertung 

 

Erfahrungen im AAL-Programm  
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AAL2C: Perspektive der End-AnwenderInnen und KonsumentInnen 
Erfassung z.B. durch regionale Pilotstudien 

AAL2B: Perspektive der Unternehmen (Firmen und Organisationen) 
Erfassung durch Interviews, Market Observatory, Investor Events, Networking 

AAL2G: Perspektive der Regierungen und Organisationen im öffentlichen Dienst 
Einbeziehung als Stakeholder im Projekt. Public Procurment Projects. 



  

Projektpartnersuche >> Einreichung >> Abwicklung >> Verwertung 

 

Erfahrungen im AAL-Programm  
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Secondary 
research 

Primary 
research 

Personas 

User stories 

Prototype tests 

Specification 

Implementation 

Iterative pilots 

ANALYSIS CONCEPT SPECIFICATION IMPLEMENTATION 



  

SYNYO als Projektpartner 
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Welche Aufgaben können wir in F&E-Projekten übernehmen? 



  

SYNYO als Projektpartner 

• Differenzierte Landschaft von AAL-Lösungen 

• Klassifikation nach TAALXONOMY  

• Strategische Umfeldanalysen und Marktpositionierung 

Klassifizierung 
& 

Positionierung 

• Entwicklung eines multidimensionalen Marketing-Mix 

• Für alle Produkte & Dienstleistungen fundierte Wettbewerbsanalysen 

• Definition einer nachhaltigen Vermarktungsstrategie mit Exploitation-Plan 

• Aufbau einer Projektwebsite und digitaler Kommunikationskanäle 

• Erstellung von Printmaterialien und „Awareness Sheets“ 

• Aktive Einbindung von zukünftigen Kunden und Investoren  

Produktmarketing 
& 

Exploitation 

Projektmarketing 
& 

Dissemination 

Welche Spezialaufgaben können wir in AAL/MYBL-Projekten übernehmen? 
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Klassifizierung & Positionierung 

SYNYO als Projektpartner 

 www.taalxonomy.eu 
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Klassifizierung & Positionierung 

SYNYO als Projektpartner 
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Klassifizierung & Positionierung 

SYNYO als Projektpartner 

Beispiel Dienstleistung 
Mobiler Physiotherapie-Dienst 
 

Sicherheit & Schutz Sicherheit & Schutz 

Vitalität & Fähigkeiten 

Ernährung 

Persönliche Hygiene 

Therapie 

Medikamente 

Pflege 

Bewegungstherapie 

Sturzerkennung 

Sturzprävention 

…. 

Elektronische Patientenakte 

…. 

Reizstromtherapie 

Kommunikationstherapie 

Körperliche Fähigkeiten 

Geistige Fähigkeiten 

Soziale Fähigkeiten 

Pflegedokumentation 

Pflegedienstleistungen 

Pflegeinformationsaustausch 

 Schäden und Gefahren 

Gebäudeüberwachung 

Stürze 

Personenlokalisierung 

Notfallmanagement und Alarm 

An- und Ausziehen 

Heben und Greifen von Objekten 

Sehen 

…. 

Stärkung des Bewegungsapparat 

Vitalität & Fähigkeiten 

Pflege 

Therapie 

Körperliche Fähigkeiten 

Stürze 

Bewegungstherapie 

Sturzprävention 

Pflegedienstleistungen 

Stärkung des Bewegungsapparat 

Anwendungsbereich  Anwendungsunterbereich              Anwendungsfall  

Gesundheit & Pflege 

Wohnen & Gebäude 

Freizeit & Kultur 

Mobilität & Transport 

Arbeit & Schulung 

Information & Kommunikation 

Gesundheit & Pflege 
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Klassifizierung & Positionierung 

SYNYO als Projektpartner 

Notfallmanagement und Alarm 

Sicherheit & Schutz Sicherheit & Schutz 

Manuelle Alarmierung 

Verständigung Dritter im Notfall 

Notfallmanagement und Alarm 

Eskalationsmanagement 

Automatische Alarmierung 

Gesundheit & Pflege 

Wohnen & Gebäude 

Freizeit & Kultur 

Vitalität & Fähigkeiten 

Mobilität & Transport 

Arbeit & Schulung 

Information & Kommunikation 

Schäden und Gefahren 

Gebäudeüberwachung 

Stürze 

Personenlokalisierung 

Verständigung Dritter im Notfall 

Manuelle Alarmierung 

Anwendungsbereich  Anwendungsunterbereich              Anwendungsfall  

Beispiel Produkt 
Notfallalarmsystem 
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Produktmarketing & Exploitation 

SYNYO als Projektpartner 
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Projektmarketing & Dissemination 

SYNYO als Projektpartner 
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Projektmarketing & Dissemination 

SYNYO als Projektpartner 
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